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Markenidentität ist das A und O für ein 
Start-up. Lasst euch inspirieren, wie man  
eine Marke mit einfachen Mitteln aufbaut.

NUK-Forum Marketing

	 �NUK Neues Unternehmertum  
Rheinland e. V.

  	 �Do, 14.4.16, 19.00 – 23.00 Uhr, 
Einlass ab 18.30 Uhr

  	� Palais Wittgenstein, Bilker Str. 7

	� kostenfrei, Anmeldung unter  
info@neuesunternehmertum.de

NUK-Forum 
Marketing
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Das NUK-Forum Marketing ist eine 
Institution: Ein Mal im Jahr kom-
men Gründerinnen und Gründer, 
Jungunternehmerinnen bzw. -un-

ternehmer und NUK-Netzwerkpartnerinnen 
und -partner zusammen, um von erfahrenen 
Marketingfachleuten das Neueste zu aktu-
ellen Trends zu erfahren. 

Durch die Vorträge und den Austausch 
bekommt ihr anschaulich und praxisnah 
Tipps und Tricks für die eigene Markenbil-
dung bzw. für das Marketing eines Start-
ups. Ihr erfahrt, wie man auch mit einfachen 
Mitteln zu einer eigenen Markenidentität 
findet und erfolgreiches Marketing betreibt. 
Denn eine tolle Idee zu haben und umzuset-
zen ist nur die eine Seite des Erfolgs. Ge-
nauso wichtig ist es, ein Start-up bekannt zu 

machen und Kundinnen und Kunden zu be-
geistern. Dafür müsst ihr wissen, was euer 
Unternehmen zu etwas ganz Besonderem 
macht. 

Beim NUK-Forum Marketing erfahrt ihr, 
was einen einprägsamen und ausdrucks-
starken Markennamen kennzeichnet und 
wie man eine zu dem Produkt passende 
Marketingstrategie entwickelt. Denn damit 
könnt ihr die Aufmerksamkeit eurer Zielgrup-
pe gewinnen und die Wahrnehmung dei-
nes Unternehmens aktiv beeinflussen. Das 
ist die beste Voraussetzung dafür, dass man 
sich erfolgreich am Markt etablieren kann, 
denn: Eine starke Marke zahlt sich aus – für 
jedes Unternehmen.

Als Teil der Start-up-Woche 
Düsseldorf wollen wir …
... mit fachlichem Input und Erfahrungsberichten 
den Gründerinnen und Gründern sowie Jung
unternehmerinnen und Jungunternehmern 
Denkanstöße liefern, wie sie Marketing in ihrem 
Start-up erfolgreich umsetzen können.

Dickjan Poppema,  
Chief Executive Officer, 
GREY Germany
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In fünf Schritten entwickelt ihr ein werte-
basiertes Geschäftsmodell. Anhand einer 
innovativen Methode lernt ihr, eure Idee 
kundenorientiert zu beschrei-
ben. Ihr erstellt ein (schlankes) 
Geschäftsmodell für euer Vor-
haben. Das Starter Kit zeigt 
euch, was ihr beim Auf- oder 
Umbau eines Start-ups be-
rücksichtigen solltet.

Business Modeling Starter Kit
Wie man ein werte
basiertes Geschäfts-
modell entwickelt

	� redplane Business Coaching

  	 Fr, 15.4.16, 10.00 – 12.30 Uhr

  	� STARTPLATZ Düsseldorf, 
Speditionstraße 15a

	� kostenfrei, mit Anmeldung  
bei Oliver Wüntsch:  
wuentsch@redplane.de oder 
0151 19380501
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In der CodeSchule lernen Kinder 
spielerisch die Grundlagen der Pro-
grammierung. Dieser Ansatz ver-
schiebt den Wissenserwerb in eine 
spannende Fantasiewelt: Die Kinder 
kontrollieren mithilfe von Program-
mierbefehlen Monster, die in jedem 

Level andere Probleme lö-
sen sollen. So weckt die 
CodeSchule in den Kin-
dern Interesse an Infor-
matik und bringt ihnen 
schon heute die Werkzeu-
ge von morgen nahe.

Querdenken. Anders denken. 
Genres vermischen. Neues er-
finden. Menschen von der eige-
nen Idee begeistern. Die Open 
Squares auf dem Open Source 
Festival sind seit Jahren Platt-
form, Netzwerk und Testballon 
für Start-ups aus der Kreativ-
wirtschaft in Düsseldorf. Wir 
sagen, welche Ideen sich aus-
gezahlt haben und welche wie-
der in der Schublade verschwun-
den sind – 
einige der 
schönsten 
zeigen wir 
live.

	� Kaasa health GmbH

  	 Sa, 16.4.16, 13.00 – 15.30 Uhr

  	 Kaasa health GmbH, Flinger Str. 11

	�� kostenfrei, maximal 20 Familien 
mit Kindern zwischen 4 und  
10 Jahren, Anmeldung unter  
www.codeschule.org/de

	 Open Source Festival GmbH

  	 So, 17.4.16, 11.00 – 18.00 Uhr

  	� KlingKlang Studios, Mintropstr. 16

	� kostenfrei, Uhrzeiten der Vorträge 
im Onlineprogramm

CodeSchule  
Programmieren  

für Kinder 

Open Squares 
– talking About
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Forme aus (d)einer Idee ein Geschäfts-
modell, finde potenzielle Mitgründerinnen 
und Mitgründer und baue vielleicht  
schon einen Prototypen.

STARTUP SPRINT

	 �THE KATAPULT GbR

  	� 15. – 17.4.16, Freitag ab 17.00 Uhr, 
Einlass ab 16.30 Uhr

  	� tanzhaus nrw, Erkrather Straße 30

	� Eintritt ab 45 €, Tickets unter  
www.startupsprint.de

STARTUP 
SPRINT
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Als Teil der Start-up-Woche 
Düsseldorf wollen wir …
... Gründung erlebbar machen. Wir wollen erfahr-
bar machen, wie die Gründung eines Start-ups 
im Schnelldurchgang abläuft.

Beim STARTUP SPRINT treffen sich 
Expertinnen und Experten aus Ent-
wicklung, Design und Business so-
wie Kreative und generell Gründungs-

willige, um binnen 54 Stunden zu erleben, 
was es heißt, aus einer Idee ein Start-up zu 
machen. Dabei ist es unerheblich, wie ver-
rückt, unkonventionell oder gar unausgereift 
die Idee ist. Auch ist nicht zwingend nötig, 
dass jede und jeder ihre oder seine eigene 
Idee mitbringt. Das Wichtigste sind das 
Streben nach der eigenen Selbstständig-
keit und die Bereitschaft, Neues zu lernen. 

Bei keinem anderen Format lernt ihr so 
gut potenzielle Mitgründerinnen und Mit-
gründer kennen. Nirgends erlebt ihr so in-
tensiv, wie es ist, tatsächlich mit anderen 

Gründerinnen und Gründern zusammenzu-
arbeiten.

Wie läuft das Event ab? Am Freitag-
abend präsentiert ihr eure Idee – falls ihr 
eine mitgebracht habt. Anschließend wählt 
das Publikum die besten zehn Ideen aus. 
Für diese Top 10 bildet ihr Teams, in denen 
ihr am Wochenende aus den Ideen Ge-
schäftsmodelle und vielleicht auch schon 
erste Prototypen entwickelt. Expertinnen 
und Experten aus verschiedenen Bereichen 
der Wirtschaft unterstützen euch dabei. Am 
Sonntag präsentiert ihr eure Resultate im 
Rahmen der offiziellen Abschlussfeier der 
Start-up-Woche einer hochkarätigen Jury 
und dem Publikum. Die drei besten Ge-
schäftsideen werden prämiert.
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Abschluss und feierlicher Höhe-
punkt der Start-up-Woche ist 
die offizielle Abschlussfeier 
After Week Party im tanzhaus 

nrw. Hier treffen sich noch einmal alle Aus-
richtenden, Teilnehmenden und Interessier-
ten, um gemeinsam zu feiern, sich auszu-
tauschen und eine schöne Zeit miteinander 
zu verbringen. Der Abend beginnt mit den 
Final Pitches des STARTUP SPRINT: Zehn 

Teams präsentieren ihre Geschäftsideen vor 
dem Publikum und einer hochkarätig be-
setzten Jury, die die drei besten Geschäfts-
ideen prämiert. Danach folgt der kulinari-
sche und musikalische Teil des Abends, es 
gibt leckere Snacks, Drinks und Livemusik 
der Düsseldorfer Band Bald’n’Blond.

Als Teil der Start-up-Woche 
Düsseldorf wollen wir …
... die Woche mit tollen Gästen, spannen- 
den Pitches, Livemusik, leckerem Essen und 
Getränken würdig abschließen.

After Week Party

	� THE KATAPULT GbR,  
Wirtschaftsförderung der  
Landeshauptstadt Düsseldorf

  	� So, 17.4.16, ab 17.00 Uhr,  
Einlass ab 16.30 Uhr

  	� tanzhaus nrw, Erkrather Straße 30

	� kostenfrei, mit Registrierung  
unter www.startupsprint.de/awp

Zum Abschluss der Start-up-Woche wird  
ein letztes Mal gepitcht und anschließend 
bei leckeren Snacks, Drinks und Livemusik 
gefeiert und genetzwerkt.

After Week Party
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Kann man die 
Welt nur von 
Kalifornien aus 
verändern?
Kalifornien beginnt im Kopf und mit einer guten Idee. 
Deshalb öffnen wir für Start-ups bei der Start-up-
Woche Düsseldorf gerne Tür und Tor. 
www.start-up-initiative.ey.com #BetterQuestions

1-029-16_AZ-Start-up-Initiative.indd   1 17.02.16   10:41
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Eine Gründungsstory, wie sie Marc Zucker-
berg mit Facebook schrieb, das ist der Stoff, 
aus dem (Unternehmens-)Träume sind: Aus 
einer genialen Idee wird eine florierende 
Firma. Dabei braucht man nicht nach Kali-
fornien zu gehen, um drehbuchreife Erfolgs-
geschichten abzuliefern. Auch in Düssel-
dorf wurden solche Unternehmensvisionen 
wahr, und die neue Start-up-Initiative der 
Wirtschaftsförderung wird dafür sorgen, 
dass es noch sehr viel mehr werden. 

trivago und auxmoney, das sind nur 
zwei Beispiele dafür, wie wichtig der Auf-
gabenbereich der Gründungsförderung für 
die Wirtschaftsförderung ist. Hier werden 
jedes Jahr fast dreihundert angehende 

Focus on  
your success!

Start-ups beleben unseren Wirtschafts-
standort. Sie sind Impuls- und Ideengeber 
für die hier ansässigen Firmen. 

 � Jedes Jahr betreut die neue Start-up-
Unit der Wirtschaftsförderung in ihrem 
Netzwerk insgesamt über 300 angehen-
de Unternehmerinnen und Unternehmer. 
Persönliche Beratung, Kontaktvermitt-
lung und eine Vielzahl von Veranstaltun-
gen, Workshops und Seminaren stehen 
dabei im Vordergrund.

 � Wir unterstützen euch außerdem bei der 
Beantragung von Fördermitteln, suchen 

Wir fördern Start-ups!

Seid innovativ –  
wir machen den Rest!

mit euch die passenden Räume und hel-
fen ggf. bei der Einstellung von auslän-
dischen Fachkräften innerhalb unseres 
Verwaltungsnetzwerks.

Die Start-up-Unit der Wirtschaftsförde-
rung Düsseldorf ist Wegweiser und Türöff-
ner für Start-ups. Unser Netzwerk erstreckt 
sich über alle Branchen und Industrien in 
der Region.

 � Ihr sucht Corporates und Kontakte? Wir 
haben sie! Und wir schaffen euch Zu-
gang zu dem hervorragenden Netzwerk 

Unternehmerinnen und Unternehmer durch 
Coachingzirkel, in persönlichen Beratungs-
gesprächen oder auch durch Seminare fit 
gemacht, Anträge auf Fördermittel auf den 
Weg gebracht und die ersten Immobilien 
gesucht. Die Wirtschaftsförderung steht an 
eurer Seite, wenn der erste Pitch ansteht,  sie 
bringt Start-ups zu Events und vernetzt sie 
in der Szene.

Die Wirtschaftsförderung hat euren Er-
folg fest im Blick: Ihr startet durch – und wir 
tun alles, damit 
ihr euch auf eu-
er Kerngeschäft 
konzentrieren 
könnt.

Wirtschaftsförderung 
Düsseldorf

	� Ingo Stefes

  	� ingo.stefes@duesseldorf.de

  	� Tel. 0211 89-93868
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1
Düsseldorf bietet ein hochinteressantes 
Markt- und Kundenpotenzial für Start-ups: 
11,6 Mio. Einwohner und 100.000 Unterneh-
men im Umkreis von nur 500 km

2
Düsseldorfs geografische Lage, Anbindung 
und Internationalität erleichtern Start-ups 
die Ausweitung ihrer Aktivitäten sowohl 
auf den gesamtdeutschen wie auch auf den 
internationalen Markt

3
22 Hochschulen mit Sitz, Campus oder 
Studienzentrum in Düsseldorf 

 4
Düsseldorfer Unternehmen sind innova-
tions- und technologieorientiert und inter-
national aufgestellt

5
Die neue Start-up-Unit bei der Wirtschafts-
förderung: „Focus on your Success“. Sie 
bindet Start-ups in ihr internationales Netz-
werk ein, nimmt sie mit auf Standortprä-
sentationen im Ausland und sorgt für Kon-
takte zu den etablierten Unternehmen in 
Düsseldorf.

Warum in Düsseldorf starten?

Fünf gute Gründe für 
die Start-up-Metropole 
Düsseldorf

der Düsseldorfer Unternehmens- und 
Start-up-Szene.

 � Nur Düsseldorf allein reicht euch nicht? 
Wir unterstützen Start-ups auf dem Weg 
zu Start-up-Events wie z. B. dem Mobile 
World Congress (4YFN) in Barcelona oder 

dem European Venture Summit. Wir neh-
men euch mit zu Veranstaltungen, Mes-
sen und Standortpräsentationen im In- 
und Ausland oder verschaffen euch über 
unsere internationalen Unternehmen die 
Kontakte in deren Mutterländer.
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 Du denkst: 
 Jetzt?
 Wir sagen: 
 Oder nie!
Seien Sie mutig und stellen Sie sich den Chancen, die das Leben bietet. Wir halten Ihnen 
den Rücken frei: mit individuellem Versicherungsschutz und Service, der sich ganz nach 
Ihren Bedürfnissen richtet. Sprechen Sie jetzt mit Ihrem Versicherungsexperten vor 
Ort und informieren Sie sich auf www.ergo.de oder auf www.ergodirekt.de 

Versichern heißt verstehen.
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